
 



       企业成长历程 

2004年 

销售公司成立 

2006年 

成交百万大卡

冷水机 

2008年 

冷水机出口海

外 

2009年 

滨江开发区厂

房投产 

2015年 

入驻国家级开

发区 

2016年 

…… 

 高新技术企业 

 国家自主创新产品 

 全国高效节能环保产品 

 中国制冷学会单位 

 中国优质产品 

 

 中国节能产品认证 

 高效率工业节能产品 

 发明专利 

 实用新型专利 

 …… 

 

 

企业荣誉： 



招聘岗位 

 

 

岗位职责 

 根据客户需求，制定营销计划，幵付诸实施； 
 负责中央空调、冷水机等公司产品的销售工作； 
 开拓新市场,发展新客户,增加产品销售范围；  
 维护及增进已有客户关系；  
 参与行业及目标行业展会； 

 
 

岗位要求 

 制冷、工科类相关专业戒营销专业，有相关销售经验者优先； 

 学习能力强，有较强的沟通能力及团队合作精神； 

 有水泵、冷水机、空压机一类的经验更佳； 

 优秀者可直接应聘我公司区域经理、办事处经理岗位； 

 

 

销售顾问/工程师 
 



 发展在斯瑞 

 薪酬福利 

 优厚的薪酬； 
 富有成就感的业绩奖励； 
 丰厚的年终奖励； 
 补充医疗保险和意外险； 
 恒标斯瑞大学专项课程； 
 周末双休、春节延长假期； 
 员工活动、员工旅游； 
 生日福利、节日福利； 

 

 

 

职业发展 

 提供职业发展平台和上升空间； 
 垂直晋升路径+宽带晋升路径； 
 工程师→顾问→区域经理→办事处经理→分公司经理； 


